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Sog-Effekt statt Kaltakquise

Zuwenig Zeit und Geld fur einen schlagkraftigen Vertrieb?
Muhselige Kaltakquise ohne relevantes Ergebnis?

Die Losung besteht darin, neue Kontakte dort anzubahnen, wo sich
potenzielle Kunden aufhalten: im Internet. Gerade Mittelstandler,
Selbststandige und Start-ups profitieren vom Sog-Effekt des
Marketing 2.0, der wie von selbst Kunden und Auftrage auf dem
Silbertablett serviert, ganz ohne teure Werbung.

24 Stunden am Tag, 365 Tage im Jahr erhalten Unternehmen
bereits mit geringem Marketing-Budget tber das Internet neue
Interessenten und konkrete Anfragen.

In der uberarbeiteten 2. Auflage ihres Buches zeigt Expertin Margit
Moravek, wie Kunden-Akquise Ubers Internet funktioniert, zeigt
Schritt fur Schritt konkrete Anleitungen und gibt Tipps zum
sofortigen Umsetzen.

Die Autorin:

Margit Moravek ist Expertin fur Internet-Akquise und seit 1995
Geschaftsfuhrerin von comstratega Unternehmensberatung &
Marketing.
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