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Schlagwort Digitalisierung - wie
sehen langfristig erfolgreiche
digitale Geschaftsmodelle aus?

Digitalisierung ist das Schlagwort der Stunde. Vor allem das
abonnementbasierte Geschaftsmodell revolutioniert nicht nur
die Bereitstellung von Softwareldsungen, sondern auch ganz
entscheidend den Verkauf und das Marketing von Unternehmen
weltweit.

Zahleiche neue Start-Ups haben dieses Geschaftsmodell
bereits fur ihren rasanten Aufstieg genutzt und surfen als
gefurchtete Konkurrenten auf einer Erfolgswelle an ehemaligen
Marktfuhrern vorbei.

In ,Digital Selling“ gehen die Autoren den Phanomenen und
Ursachen dieses rasanten Erfolgs auf den Grund und zeigen, wie
B2B- und IT-Losungsanbieter durch abonnementbasierte
Geschaftsmodelle, Marketing und digitalen Vertrieb gunstigere,
schnellere und zufriedenstellendere Wege finden, Losungen
und Services an den Kunden zu bringen.

Das Herausgeberteam:

Prof. Dr. Dietmar Kilian und Prof. Dr. Peter Mirski sind
Professoren am Management Center Innsbruck (MCI) sowie
Partner der PDAgroup GmbH und Mitglieder des Aufsichtsrats
der Academy Cube gGmbH.
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